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Vision que fructitica

Colanta,

fruto de la pasion

cooperativa

La tenacidad de pequefios ganaderos antioquefios convirtio sus problemas
en una oportunidad de desarrollo que hoy es ejemplo de calidad y prospe-
ridad empresarial asociativa.

stamos seguros de que
E usted es uno de los mi-

llones de consumidores
que ha sido seducido por la
calidad de los productos de
Colanta, la Cooperativa Le-
chera de Antioquia. Sin em-
bargo, pocos colombianos co-
nocen la historia de esfuerzo
solidario de esta solida y pro-
misoria organizacion del sec-
tor agroindustrial que hoy
aglutina a 10.000 pequenos
ganaderos asociados e identi-
ficados con la filosofia asocia-
tiva.

La cooperativa

A comienzos de los anos
sesenta, las temporadas de al-
ta y baja producci6n asi como
las de escasa o mayor deman-
da, sumadas a la prohibicion
del municipio de Medellin de
vender leche cruda, golpea-
ban sin clemencia a los pe-
quefos ganaderos antioque-
fios. Una sola empresa mer-
cadeaba a su acomodo el 90%
de la leche. Surgi6 entonces
Coolechera, nombre inicial
de Colanta, una cooperativa
que planteaba la mejor op-

cion y casi tinica salida a la
dificil situacion de los campe-
sinos del municipio de Don-
matias en Antioquia, donde
surgio esta entidad.

Por supuesto la idea era
oportuna, pero los bajos in-
gresos de los campesinos no
permitian que sus aportes
fueran permanentes y las
enormes pérdidas la llevaron
a la quiebra al cabo de un
ano, cuando se ordeno su li-
quidacién. Los asociados del
momento no cejaron en su
proposito y decidieron recapi-
talizarla. La historia se repitio
tres veces durante los pri-
meros diez anos, pero con
la persistencia de los peque-
fios productores se encontra-
ba la forma de continuar la
lucha.

Colanta

Aunque Coolechera no
avanzaba y sus balances re-
trataban el estancamiento, a
partir de 1973 la situacion co-
menzé a cambiar con el nom-
bramiento de Jenaro Pérez
Gutiérrez como gerente de la
cooperativa. Este médico ve-

Los excedentes
generados por

la Cooperativa se
convierten en
servicios para sus
asociados y
trabajadores

terinario, que habia sido se-
cretario de Agricultura y di-
rector del Centro de Diagnos-
tico Veterinario era amplia-
mente conocido de ganaderos
y entidades gubernamentales.
Con él se dio inicio al rena-
cer de la cooperativa, que
tendria desde entonces un
nuevo nombre: Colanta,
puesto que desde 1934 existia
la Cooperativa Coolechera en
Barranquilla.

Empresas
Solidarias

Las novedades fueron va-
rias, los socios impusieron la
idea de una pasterizadora -¢l
gerente habia propuesto una
planta de concentrados por
menos costosa- que el 25 de
julio de 1976 dio inicio al re-
cibo y venta del primer litro
de leche.

Aunque no se capto la
cantidad esperada ni se ven-
di6 lo recogido, y a pesar de
que las deudas y las criticas
crecian, la cooperativa y sus
tesoneros socios no se dieron
por vencidos, poco a poco s
fueron ganando el mercado
y Colanta presento un cam-
bio radical en todos los as-
pectos.

El crecimiento durante los
iltimos trece afios ha sido
vertiginoso: de 700 asociados
que iniciaron ventas con 4

millones de litros al afo, lle-
garon en el 96 a 10.500, en-
viando un promedio de 80 I
tros diarios, para un total de
ventas al afo de 358 millones
de litros.

A todas las regiones de
Antioquia se han sumado
otros departamentos que en
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vehiculos refrigerados envian
la leche a las plantas de Ar-
menia y Medellin, donde es
recibida y sometida a control
y verificacion de calidad para
iniciar su proceso de pasteri-
zacion. La leche se homoge-
niza y se empaca en bolsas de
polietileno purificado en la
misma empacadora para su
venta en el mercado. Un mo-
derno laboratorio dentro de
la planta, atendido por 70
personas entre quimicos y
bacteridlogos, garantiza la
calidad de la leche.

Mas productos

La excelente calidad de la
leche, las perspectivas del
mercado y el empuje empre-
sarial adquirido por Colanta
han llevado a la cooperativa
al proceso y venta de gran
variedad de derivados lacteos
entre los que se encuentran
quesos de diversos tipos, yo-
gur, crema, arequipe, produc-
tos infantiles y leche en pol-
vo. Todos con la misma cali-
dad y precios muy competiti-
vos en el mercado.

Este desarrollo ha sido
posible gracias a la vision de
las administracion de Colanta
y a la aplicacion de novedo-
sas técnicas de mercadeo,
que llevaron a la cooperativa
a realizar en 1995 una alianza
con la multinacional Marbo
Inc., propietaria de la marca
Tampico Citrus Punch, re-
fresco de formula internacio-
nal y lider en los 26 paises
donde se comercializa.

De la misma manera la
Cooperativa se diversifica en
ofras areas, prepara concen-
trados y sales para ganado
bovino y porcino, asi como
fertilizantes para pastos, café
¥y papa, los cuales vende a so-
cios y al pablico.

Desarrollos

A través de encuentros
cooperativos Colanta fomenta
en los asociados el espiritu
solidario y los capacita por
medio de conferencias técni-
cas para mejorar el manejo
de sus fincas.

Médicos veterinarios,
zootecnistas y técnicos agro-
pecuarios prestan asistencia
gratuita a todos los asociados
para optimizar y controlar to-
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do el proceso de la leche, lo-
grando ofrecer al consumidor
la mejor calidad en sus pro-
ductos.

Principio
cooperativo

De acuerdo con la ley
¥ sus principios, Colanta no
€s una empresa con animo de
lucro, los excedentes que ge-
nera su operacion se convier-
ten en servicios para los aso-

ciados productores y trabaja-
dores. Ademas, la cooperati-
va tiene 36 almacenes agro-
pecuarios, creados con el fin
de nivelar la canasta ganade-
ra, ubicados en las distintas
regiones donde laboran, di-
recta o indirectamente 32.000
personas para la cooperativa
con un solo objetivo: contri-
buir al desarrollo del campo
colombiano y con ello al del

pais. Y




